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CRM meets Marketing Automation fur Sales und Aftersales

Verbinden Sie mit unserem Connector CustomerOne und Evalanche. Mit der
Anbindung an Evalanche integrieren Sie eine professionelle, webbasierte
Marketing Automation in lhr CustomerOne.

Fiir Sales und Aftersales.

Firmen- und Filialiibergreifend.

lhr Nutzen: Automatisierende und selbststeuernde Prozesse,

professionelle Kampagnen und maBgeschneiderte Mailings, die

Sie ohne Programmierkenntnisse in den verschiedensten
Formaten erstellen, personalisieren und an ausgewahlte

Auf einen Blick

Kunden und Fahrzeuge in
Evalanche verwenden

Dank innovativem Profilkonzept
immer eine vollstandige
Kundenakte — auch bei E-Mail-
Dubletten.

Leistungsstarkes technisches
Framework emi sync mit

Adress- und Fahrzeuggruppen versenden kénnen. schnellem Datenabgleich

= Startschuss in CustomerOne: Erstellen Sie lhre Marketing = Transparenz tiber Bounces,
@= Automation-Kampagnen in Evalanche auf Basis |hrer Abmeldungen und Newsletter-
Al qualifizierten Kunden- und Interessentendaten aus Anmeldungen
CustomerOne.

= Aktivitaten und Profilscores fiir
automatische Folgeaktionen und
Leadqualifizierung in
CustomerOne

Wir kénnen Fahrzeuge: Mit der Integration von
Fahrzeugverteilern kénnen Fahrzeuginformationen zusammen
mit dem Halter, Fahrer, Kaufer oder Fuhrparkleiter fir lhre
Kampagnen verwendet werden.

= 360° Dokumentation von
E-Mail-Dubletten? Kein Problem: Mit unserem innovativen Mailings in CustomerOne
Profilkonzept werden Evalanche-Mailings und
Profilinformationen immer in allen CustomerOne-Adressen
dokumentiert, welche die angeschriebene E-Mail-Adresse

enthalten.

360°-Sicht mit Evalanche-Aktivitidten: Die Kunden- und
Fahrzeugakte beinhaltet die Gber Evalanche versandten
Mailings. Mit den Aktivitats- und Profil-Scores bewerten Sie die
Qualitat Ihrer Leads und starten automatische Folgeaktionen in
CustomerOne.

Jetzt informieren

Tipp: Nutzen Sie zusatzlich unsere innovativen Dynamischen Verteiler. Halten Sie damit Adressverteiler und
Fahrzeugverteiler automatisiert auf Basis selbst definierter Reportansichten aktuell und sorgen Sie flir einen
kontinuierlichen Datenfluss zu Evalanche.

Sie mochten mehr tber den CustomerOne Evalanche Connector erfahren? Wir beraten Sie gerne!
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